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EXECUTIVE SUMMARY

Cross Residence ist keine gewdhnliche Ferienimmobilie. Cross Residence ist keine klassische Airbnb-
Vermietung und keine herkémmliche Pension. Sie ist eine exklusive, strategisch gefiihrte Private Irish

Retreat Residence.

Das Projekt basiert auf einer unumstdfSlichen gesellschaftlichen Beobachtung: Menschen in
Schliisselpositionen verfiigen heute tiber mehr finanzielle Mdglichkeiten, digitale Informationen und
technische Hilfsmittel als jemals zuvor in der Menschheitsgeschichte. Gleichzeitig leiden genau diese
Individuen unter permanenter Erreichbarkeit, extremer Informationsiiberlastung, chronischem Stress,

omniprdisenten Ablenkungen und dem vollstdndigen Verlust von geschiitzter Zeit fiir sich selbst.

Cross Residence wurde entwickelt, um diesem tiefgreifenden menschlichen Bediirfnis nach
kompromissloser Ruhe, mentaler Klarheit und ungestértem Fokus eine konkrete, architektonische und
betriebliche Antwort zu geben. Im Idndlichen Westen Irlands entsteht ein Zufluchtsort, an dem
anspruchsvolle Gdste fiir zwei bis sechs Wochen den Abstand zum Alltag radikal wiederherstellen kénnen
— ohne dabei auf hochsten Komfort, funktionale Qualitiit oder eine professionelle, diskrete Betreuung
verzichten zu miissen. Der Gast mietet nicht lediglich eine Unterkunft. Der Gast investiert in ungestorte

Zeit: Zeit zum Denken. Zeit zum Schreiben. Zeit zum Arbeiten. Zeit zum Leben.

KAPITEL 1: WARUM DIE WELT CROSS RESIDENCE BRAUCHT

Die moderne, hypervernetzte Wirtschaftswelt erzeugt ein systemisches Problem, das eine exklusive Schicht von
Leistungstrdgern und Kreativen schwer belastet. Unternehmer, Investoren, Spitzen-Fiihrungskréfte, Autoren,
Wissenschaftler und freie Kreative bewegen sich in einem permanenten Zustand der Fragmentierung. Jede Sekunde
buhlen Benachrichtigungen, operative Verpflichtungen und gesellschaftliche Erwartungen um ihre Aufmerksamkeit. Es
gibt im urbanen Alltag praktisch keine Gelegenheiten mehr, {iber mehrere Wochen hinweg am Stiick tief,

zusammenhédngend und ohne Unterbrechung nachzudenken.

Klassische Hotels 16sen dieses Problem nicht; sie erzeugen durch Check-in-Prozesse, Restaurantzeiten und andere Géste
neue Ablenkungen. Der traditionelle Tourismus 16st das Problem ebenfalls nicht, da er auf dullere Reize und permanente
Aktivitdt setzt. Selbst Luxusresorts scheitern, da ihr Fokus auf Repréasentation und Entertainment liegt, statt auf Isolation
und Fokus. Cross Residence schlieBt exakt diese Liicke: Sie bietet einen geschiitzten, autonomen Raum, in dem

Einsamkeit nicht als Mangel, sondern als der ultimative Luxus und Wettbewerbsvorteil inszeniert wird.
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KAPITEL 2: DIE VISION

Die langfristige Vision von Cross Residence ist es, zu einer der renommiertesten, diskretesten Adressen in Europa fiir
Menschen zu werden, die eine bewusste, zeitweise Isolation vom globalen Rauschen suchen. Dieser Status wird
ausdriicklich nicht durch physische GroRe, protzigen Prunk oder maximale Bettenkapazitdten angestrebt, sondern durch
die Perfektionierung von sechs Kernwerten:

 Absolute Ruhe: Die akustische und visuelle Abwesenheit moderner Reizquellen als Standardzustand.

* Funktionale Qualitdt: Eine Ausstattung, die auf Ergonomie, Langlebigkeit, exzellenten Schlaf und perfektes

Arbeiten ausgelegt ist.

» Echte Authentizitdt: Ein ungeschminktes, tiefes Erleben der irischen Landschaft und Kultur, abseits ausgetretener

Touristenpfade.
* Personliche Betreuung: Ein unsichtbares, aber allzeit bereites Service-Netzwerk im Hintergrund.
 Radikale Privatsphdre: Keine Einblicke von aul8en, keine sozialen Verpflichtungen vor Ort.

* Konsequente Langzeitaufenthalte: Fokus auf Géste, die verstanden haben, dass echte Rekalibrierung mindestens

14 Tage bendtigt.

KAPITEL 3: DIE IMMOBILIE

Die physische Basis des Konzepts ist das sorgsam ausgewdhlte Anwesen im Westen Irlands. Die sachlichen

Spezifikationen lauten:

Objektbezeichnung Cross Residence

Adresse Creggan, Ballaghaderreen, Co. Roscommon, F45 N793, Irland
Gebaudetyp Freistehender, solider Bungalow / Wohnhaus in Alleinlage

Wohnflache Ca. 118 m?, optimal aufgeteilt fir Einzelpersonen oder Paare
Raumlichkeiten 3 Schlafzimmer (davon eines als Master-Bedroom, eines als dediziertes

Arbeitszimmer/Bibliothek auszubauen), gro3ztigiger Wohn- und Essbereich,
Kiche, Sanitaranlagen

Grundstiick & Lage Weitlaufiges, landlich eingebettetes Areal mit hoher Privatsphare und freiem
Blick in die Natur, ohne direkte Einsicht durch Nachbarn.
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KAPITEL 4: DIE LAGE ALS WETTBEWERBSVORTEIL

Waihrend die meisten Ferienimmobilien versuchen, sich in unmittelbarer Nahe zu touristischen Hotspots, {iberlaufenen
Stranden oder urbanen Zentren zu positionieren, wéhlt Cross Residence bewusst die entgegengesetzte, antizyklische
Strategie. Die relative Abgeschiedenheit von Co. Roscommon ist nicht das Defizit, sondern der primdre Kern des
Produkts.

Hier existiert kein Durchgangsverkehr, kein lastender Tourismusdruck und keine anonyme Menschenmasse. Die
Umgebung ist geprdgt von sanften Hiigeln, Mooren, landwirtschaftlicher Tradition und absoluter akustischer Klarheit.
Der Gast erhélt Zugang zu einem Gut, das in Mitteleuropa fast vollstandig verschwunden ist: Die Abwesenheit von
kiinstlichem Larm und Lichtverschmutzung. Diese geographische Isolation wirkt wie ein natiirlicher Filter, der unruhige
Tagestouristen fernhélt und nur jene anzieht, die den unschdtzbaren Wert ungestorter Einsamkeit gezielt suchen und

monetdr zu wiirdigen wissen.

KAPITEL 5: DIE CUSTOMER JOURNEY

Der Aufenthalt in der Cross Residence wird von der ersten Sekunde an als liickenloser, hochprofessioneller Prozess
zelebriert. Die Customer Journey ist darauf ausgelegt, dem Gast jegliche administrative oder logistische Last

abzunehmen:

Tag 0 — Die Entdeckung: Der potenzielle Gast stofSt iiber exklusive Kandle (z. B. LinkedIn-Netzwerke,
Empfehlungen von Family Offices, Nischen-Publikationen fiir Autoren) auf das Konzept. Die visuelle Ansprache

vermittelt sofort Ruhe und absolute Professionalitt.

Tag 7 — Das qualifizierende Informationsgesprach: Es findet kein anonymes Direktbuchen statt. In einem
diskreten Gesprach werden die Erwartungen des Gastes, sein geplantes Projekt (Buch, Strategie-Auszeit) und seine

spezifischen Bediirfnisse (Erndhrung, Infrastruktur) analysiert und die Buchung fixiert.

Vor der Anreise — Das Pre-Arrival-Management: Der Gast erhdlt ein physisches, hochwertig gedrucktes
"Welcome Pack" per Kurier. Es enthélt detaillierte Informationen zur Region, Logistik-Optionen, ein
malgeschneidertes Profil der technischen Ausstattung des Hauses sowie den direkten Kontakt zum personlichen

Concierge.

Die Ankunft — Nahtloses Ankommen: Empfang am Flughafen durch einen privaten Chauffeur oder Bereitstellung
des Premium-Mietwagens. Am Haus erfolgt die personliche BegriiBung durch den Concierge. Es gibt keine
biirokratischen Formulare mehr. Das Haus ist perfekt geheizt, der Kiihlschrank nach Vorgabe gefiillt, die Technik

einsatzbereit. Es erfolgt eine detaillierte Einweisung in alle Systeme (Smart Home, Heizung, IT).

Der Aufenthalt — Unsichtbare Protektion: Wihrend der 2 bis 6 Wochen genielSt der Gast absolute Privatsphére.

Der Concierge bleibt via App im Hintergrund erreichbar, organisiert diskret Reinigungstermine, fiillt Kaminholz auf

oder bucht Abschlagszeiten auf Golfpldtzen, ohne den Rhythmus des Gastes jemals zu storen.
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Die Abreise — Nachhaltige Bindung: Personliche Verabschiedung und reibungslose Ubergabe. Ein intensives
Feedback-Gesprach dient der kontinuierlichen Optimierung. Dem Gast wird exklusiv das Vorkaufsrecht fiir seinen

praferierten Zeitraum im Folgejahr eingerdumt, um eine Stammkunden-Struktur aufzubauen.

KAPITEL 6: ANREISE & ERREICHBARKEIT

Trotz der landlichen Einsamkeit ist Cross Residence logistisch hervorragend an die internationale Infrastruktur

angebunden. Dies entkréftet das Argument der "zu schweren Erreichbarkeit" fiir vielbeschéftigte Klienten:

* Knock Airport (Ireland West Airport): Liegt nur 25-35 Minuten Fahrzeit vom Haus entfernt. Er bietet direkte,
hocheffiziente Verbindungen nach GroRbritannien und Kontinentaleuropa und ist die primédre Empfehlung fiir eine

schnelle, stressfreie Anreise.

* Dublin Airport: Ca. 2,5 Stunden Fahrzeit iiber eine hervorragend ausgebaute NationalstralRe (N5/M4). Optimal fiir

interkontinentale Gaste, insbesondere aus den USA oder Asien.

 Shannon Airport: Ca. 2 Stunden Fahrzeit in siidliche Richtung. Eine exzellente Alternative fiir Transatlantikfliige.

LOGISTISCHE OPTIONEN FUR DEN GAST VOR ORT:

Option A (Mietwagen): Der Concierge organisiert die direkte Ubergabe eines Premium-Allradfahrzeugs oder SUVs am
jeweiligen Ankunftsflughafen. Dies ist die empfohlene Variante fiir Géaste, die maximale Flexibilitdt fiir Ausfliige

schétzen.

Option B (Privater Chauffeur-Transfer): Ein professioneller Limousinenservice holt den Gaste am Gate ab und bringt
ihn direkt zur Residenz. Vor Ort bewegt sich der Gast primér zu Ful3, per Fahrrad oder nutzt den On-Demand-Fahrtdienst

des Concierges.

Option C (Offentliche Verkehrsmittel): Uber die Bahnhofe in der erweiterten Region (Boyle/Castlerea) theoretisch

moglich, wird jedoch im Sinne einer reibungslosen Customer Journey aktiv nicht empfohlen.
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KAPITEL 7: DAS PREMIUM-CONCIERGE-KONZEPT

Der Concierge bei Cross Residence ist ausdriicklich keine bloBe Nebenfunktion oder Schliisseliibergabestelle, sondern
das personifizierte Qualitdtsversprechen und das entscheidende Gesicht der Marke gegeniiber dem Gast. Er agiert als
personlicher Lifestyle-Manager auf Fiinf-Sterne-Niveau. Er besitzt ein exzellentes, lokales Netzwerk und versteht es,

Wiinsche zu antizipieren, bevor der Gast sie ausspricht.

Zu den Kernaufgaben gehoren die personliche, gastorientierte Begriifung und Einweisung, die liickenlose Erreichbarkeit
bei technischen oder logistischen Fragestellungen, das Organisieren von High-End-Dienstleistungen (z. B. Buchung von
Privatkdéchen, exklusiven Golf-Abschlagszeiten, privaten Fiihrungen oder geschichtlichen Experten fiir Ahnenforschung)
sowie die unerbittliche Qualitadtskontrolle der Immobilie vor jedem Einzug. Der Concierge sorgt dafiir, dass sich der Gast

in der irischen Provinz niemals verloren, sondern zu jedem Zeitpunkt absolut privilegiert und geschiitzt fiihlt.

KAPITEL 8: DAS CARETAKER-MODELL

Wahrend der Concierge die Schnittstelle zum Gast bildet, sichert das Caretaker-Modell die werthaltige Substanz und den
makellosen Zustand der Immobilie im Hintergrund. Hierzu wird eine verldssliche lokale Einzelperson oder ein

ansassiges Ehepaar fest unter Vertrag genommen. Die Aufgabenverteilung folgt einem strikten, tabellarischen Protokoll:

RHYTHMUS OPERATIVER AUFGABENKATALOG (CARETAKER-PROTOKOLL)

Woéchentlich Umfassende visuelle Au3en- und Innenkontrolle der gesamten Immobilie. Leerung

(Unterbrechungsfrei) und Vorsortierung des Briefkastens. Intensives StoRRluften zur absoluten
Feuchtigkeitspravention. Uberpriifung der Funktionalitat von Wasser- und
Stromanschlissen sowie der Heizungsanlage. Statuscheck der Sicherheitssysteme.

Monatlich (Standard- Komplette Grundreinigung des gesamten Hauses (inkl. unbewohnter Raume).

Wartung) Umfassende Garten- und Grundstickspflege (Rasenméhen, Unkrautbeseitigung,
Hecken- und Baumschnitt, Freihaltung der Zufahrt). Durchflihrung oder Koordination
von kleineren handwerklichen Reparaturen. Check der Dachrinnen.

Turnusmagig Radikale, hotelkonforme Endreinigung aller RAume nach Abreise. Professionelles

(Gastewechsel) Waschen, Mangeln und Sterilisieren der gesamten Premium-Bettwéasche und
Handticher (Sicherstellung von permanent 3 einsatzbereiten Garnituren).
Luckenloses Auffullen aller Verbrauchsmaterialien (Edel-Kaffeekapseln, Kaminholz,
Toilettenartikel, Reinigungsmittel). Bereitstellung des physischen Welcome-Grusses.

KAPITEL 9: DAS HAUS ALS DREIDIMENSIONALES ERLEBNIS

Um den Aufenthalt fiir Langzeitgdste iiber Wochen hinweg spannend, inspirierend und psychologisch ausgewogen zu

gestalten, bricht Cross Residence die Struktur in drei komplementére Erlebnisebenen auf:
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Ebene 1 — Das Haus als Kokon: Die unmittelbare Mikro-Umgebung. Hier dominieren maximaler Komfort, Warme
(Kaminfeuer, verldssliche Heizung), ergonomische Perfektion im Arbeitsbereich, erstklassiger Schlaf und eine
beruhigende, visuelle Asthetik. Es ist der Ort des absoluten Riickzugs, an dem der Gast die AuRenwelt komplett

aussperren kann.

Ebene 2 — Die Region als erweiterter Lebensraum: Der Meso-Raum (Ballaghaderreen und das direkte Umland). Hier
erlebt der Gast das echte, entschleunigte Irland. Das tdgliche Einkaufen, kurze Interaktionen mit den freundlichen
Einheimischen, der Besuch eines traditionellen Pubs oder Cafés. Diese Ebene gibt dem Tag eine sanfte, beruhigende

Struktur ohne Leistungsdruck.

Ebene 3 — Der Westen Irlands als epische Inspirationsquelle: Der Makro-Raum (Die raue Atlantikkiiste,
geschichtstrachtige Monumente, dramatische Klippen und Seenlandschaften). Diese Ebene dient als emotionales und
kreatives Ventil. Wenn dem Gast im Haus nach intensiver Arbeit "die Decke auf den Kopf féllt", bietet der Westen

Irlands monumentale Landschaften, um den Geist komplett durchzuliiften und neue, radikale Ideen zu provozieren.
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KAPITEL 10: DIE ERLEBNIS-ARCHITEKTUR (GEOGRAPHISCHE
RADIEN)

Die Freizeit- und Infrastrukturmoglichkeiten sind prazise nach Distanz und Fortbewegungsmittel gegliedert, um dem

Gast je nach Tagesverfassung eine exakte Orientierung zu bieten:

RADIUS 0 BIS 5 KM — DER RAUM DER KONTEMPLATION (ZU FUSS | FAHRRAD)

Unmittelbar vor der Haustiir beginnt die unberiihrte irische Natur. Schmale, von Steinmauern und Hecken gesdumte
Wege laden zu ausgedehnten, meditativen Spaziergéangen oder Laufrunden ein. Es gibt keinerlei Industrie oder stérenden
Larm. Optimal fiir tiefenwirksame Naturbeobachtung, meditative Entschleunigung, kiinstlerische Landschaftsfotografie

und das bewusste Erleben vollkommener Stille.

RADIUS 5 BIS 10 KM — DER RAUM DER GRUNDVERSORGUNG (10 MIN. AUTO / 30 MIN.
FAHRRAD)

Das charmante Stiddtchen Ballaghaderreen deckt sdmtliche infrastrukturellen Bediirfnisse des tédglichen Lebens
liickenlos ab: Mehrere gut sortierte Supermérkte, exzellente traditionelle Metzger, gemiitliche Cafés, Restaurants und
historische Pubs. Zudem befinden sich hier wichtige Sicherheitsfaktoren wie Bankfilialen, Postamter, Apotheken sowie

eine verldssliche Versorgung durch lokale Allgemeinmediziner und Zahnérzte.

RADIUS 10 BIS 25 KM — DER RAUM DER KULTUR & DES SPORTS (20-30 MIN. AUTO)

In diesem Radius erweitern sich die Moglichkeiten um hochkaratige spirituelle, sportliche und kulturelle Fixpunkte:

* Knock Shrine (ca. 20 Min.): Ein weltweit anerkanntes, monumentales Pilgerzentrum, das selbst kirchenfernen

Menschen eine tief beeindruckende Architektur und Orte radikaler, spiritueller Stille bietet.

* Ballyhaunis Golf Club (ca. 20 Min.): Ein herrlich gepflegter, herausfordernder Golfplatz, ideal fiir eine schnelle,

sportliche Auszeit am Nachmittag.

* Lough Key Forest Park (ca. 30 Min.): Ein spektakuldrer, historischer Wald- und Seenpark. Er bietet
kilometerlange, professionell angelegte Wander- und Radwege, einen beeindruckenden Baumkronenpfad sowie

Boots- und Kajakverleih auf einem der schonsten Gewasser Irlands.

* Boyle Abbey (ca. 30 Min.): Die majestdtischen Ruinen eines Zisterzienserklosters aus dem 12. Jahrhundert in der
historischen Stadt Boyle, eingebettet in eine lebendige Kulturszene mit kleinen Kunsthandwerksldaden und feinen
Cafés.
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RADIUS 25 BIS 50 KM — DER RAUM DER HISTORIE & DES PREMIUM-SPORTS (30-50 MIN.
AUTO)

Hier dringen Géste tief in die epische Geschichte und die sportliche Vielfalt Irlands ein:

» Carrowkeel Passage Tombs (ca. 50 Min.): Eine der spektakuldrsten, mystischsten und é&ltesten neolithischen
Grabanlagen der Menschheit. Hoch auf den Hiigeln von south Sligo gelegen, bietet dieser magische Ort einen
tiberwiltigenden, ungestérten Rundumblick tiber die irische Seenlandschaft — ein Kraftort par excellence fiir tiefe
Inspiration.

* Tubbercurry Golf Club (ca. 30 Min.) & Carrick-on-Shannon Golf Club (ca. 40 Min.): Zwei herausragende

Parklandschaft-Pldtze, die spielerische Eleganz mit dramatischen Landschaftspanoramen verbinden.

RADIUS 50 BIS 80 KM — DER RAUM DES ATLANTIKS & DES URBANEN FLAIRS (55-75
MIN. AUTO)

Dieser Radius verbindet die wilde Kraft des Ozeans mit gehobener urbaner Lebensqualitt:
« Sligo Town (ca. 55 Min.): Das kulturelle und wirtschaftliche Herz des Nordwestens. Heimat des Dichters W.B.
Yeats, reich an erstklassigen Restaurants, Seafood-Lokalen, Galerien und exklusiven Einkaufsmoglichkeiten.

+ Strandhill & Rosses Point (ca. 60-70 Min.): Die Epizentren der irischen Atlantikkiiste. Strandhill besticht durch
seine wilden Wellen, weltbekannten Surf-Spots und traditionellen Algenbadder. Rosses Point bietet den legendaren

County Sligo Golf Club — einen weltweiten Championship-Links-Platz direkt am Meer.

* Westport (ca. 75 Min.): Eine der schonsten, am Reillbrett entworfenen historischen Stddte Irlands an der Clew Bay,
beriihmt fiir traditionelle Live-Musik und gehobene Gastronomie.
RADIUS 80 BIS 120 KM — DIE GRENZE DES HORIZONTS (AB 105 MIN. AUTO)

Fiir monumentale Tagesausfliige: Achill Island. Uber eine Briicke mit dem Festland verbunden, bietet sie die héchsten
Meeresklippen Irlands, dramatische Fjorde, einsame Traumstrande (wie Keem Bay) und die rohe, ungezéhmte Urkraft

der Wild Atlantic Way Route.
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KAPITEL 11: DIE DREI KERNZIELGRUPPEN

Um jegliche Streuverluste im Marketing zu eliminieren, wird die gesamte Ansprache, Bildsprache und das Service-

Design kompromisslos auf drei trennscharfe Haupt-Zielgruppen ausgerichtet:

1. THE EXECUTIVE RETREAT GUEST

Zielsegment: Inhaber, Griinder, CEOs, Top-Manager, vermdgende Privatinvestoren und Family-Office-Lenker im
Alter von 45 bis 75 Jahren.

Die fundamentale Motivation: Befreiung vom permanenten operativen Druck. Diese Menschen suchen keinen
Unterhaltungsurlaub, sondern einen sicheren, diskreten Raum auferhalb ihres gewohnten Radius, um existentielle
Unternehmensentscheidungen zu reflektieren, Post-Merger-Strategien zu entwerfen oder ein personliches

Sabbatical nach einem Firmenverkauf (Exit) einzulegen.

2. THE SLOW IRELAND GUEST

Zielsegment: Gut situierte Pensiondre und Vorruhestdndler aus Kontinentaleuropa sowie wohlhabende

Amerikaner mit irischen Wurzeln (Irish Americans) im Alter von 55 bis 80 Jahren.

Die fundamentale Motivation: Das tiefe, unverfélschte Erleben Irlands abseits des Massentourismus. Sie wollen
fiir einen Monat "wie ein Local" leben, tiefgehende Ahnenforschung in den Archiven betreiben, die Kultur
einsaugen oder das Haus als tempordre Basis nutzen, um den Markt fiir einen dauerhaften Zweitwohnsitz in Irland

in aller Ruhe zu sondieren.
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3. THE CREATIVE RETREAT GUEST

Zielsegment: Erfolgreiche Buchautoren, Investigativ-Journalisten, akademische Forscher, Drehbuchschreiber,
bildende Kiinstler sowie hochbezahlte Remote Worker (z. B. Software-Architekten, Senior-Consultants) im Alter
von 30 bis 75 Jahren.

Die fundamentale Motivation: Radikale Maximierung des kreativen Fokus. Diese Personen leiden nicht unter
einem Mangel an Ideen, sondern unter einem chronischen Ablenkungsproblem im Alltag. Sie buchen Cross
Residence mit dem klaren, vertraglichen Ziel mit sich selbst, ein konkretes Werk (ein Manuskript, eine

Forschungsstudie, ein Software-Release oder eine Kunstserie) unterbrechungsfrei fertigzustellen.

KAPITEL 12: TYPISCHE 4-WOCHEN-AUFENTHALTE (DIE
BLUEPRINTS)

Wie manifestiert sich das Versprechen von Cross Residence im realen Zeitverlauf des Gastes? Die folgenden detaillierten

Wochen-Blueprints dienen als operativer Mafstab:

KUNDEN-BLUEPRINT 1: DER ,EXECUTIVE RETREAT" GAST (FOKUS: STRATEGIE &
KLARHEIT)

* Woche 1 — Radikale Dekompression: Der Gast kommt erschopft an. Der Concierge tibergibt das Haus. Erste
Prioritét: Schlaf, langes Ausschlafen, Mobiltelefone im Tresor. Tagliche, stundenlange Spaziergange im 5-km-Radius
ohne Ziel. Keine Termine, keine To-Dos. Am Ende der Woche sinkt der Cortisolspiegel messbar; der Geist wird

ruhig.

* Woche 2 — Etablierung der Fokus-Struktur: Der Gast beginnt, den Tag rituell zu gliedern. Vormittags 4 Stunden
ungestorte Konzeptarbeit im dedizierten Arbeitszimmer bei absolutem Schweigen. Nachmittags Aufarbeitung von
Fachliteratur. Abends Kaminfeuer und Reflexion. Erste klare Gedanken iiber die langfristige Zukunft des eigenen

Unternehmens entstehen.

* Woche 3 — Aktiver Ausgleich & Weitblick: Die mentale Energie ist zuriick. Der Gast kombiniert seine
Fokusphasen mit sportlicher Aktivitdt. Er spielt eine 18-Loch-Runde im Roscommon Golf Club und unternimmt
einen Tagesausflug zu den Carrowkeel Passage Tombs. Die neolithische Perspektive relativiert moderne Business-

Probleme.

* Woche 4 — Konsolidierung & Entscheidungsreife: Die strategischen Pldne werden finalisiert und im Business-
Drucker ausgedruckt. Ein Ausflug nach Rosses Point rundet den Aufenthalt ab. Der Gast reist mit einem préazise

ausformulierten Masterplan fiir seine Firma und mit vollstandiger innerer Klarheit ab.
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KUNDEN-BLUEPRINT 2: DER ,,SLOW IRELAND* GAST (FOKUS: KULTUR & HERKUNFT)

* Woche 1 — Territoriale Integration: Ankommen und Einrichten fiir einen ganzen Monat. Der Gast erkundet
Ballaghaderreen, stellt sich im lokalen Café vor, kauft beim ortlichen Metzger ein. Er lernt die Namen der Nachbarn

kennen und entwickelt ein Gefiihl von Heimat und Sicherheit.

* Woche 2 — Spirituelle & historische Spurensuche: Erste kulturelle Ausfliige. Ein Tag intensiver Kontemplation
am Knock Shrine, gefolgt von einer privaten Fithrung durch die Boyle Abbey. Der Gast kniipft iiber den Concierge

Kontakte zu lokalen Historikern.

* Woche 3 — Die Magie der Kiiste: Ausgedehnte Erkundung von Sligo Town und ein erholsamer Nachmittag im
traditionellen Algenbad in Strandhill. Der Gast genief3t fangfrischen Fisch in den Héafen und erlebt die raue Romantik
des Wild Atlantic Way.

* Woche 4 — Genealogie & Zukunft: Intensive Arbeit mit den vom Concierge organisierten Dokumenten zur
Ahnenforschung. Der Gast besucht Friedhofe und Archive der Region, um seine irischen Wurzeln zu verifizieren. Es
reift der Entschluss, {iber den Relocation Service im néachsten Jahr gezielt nach einer dauerhaften Zweitimmobilie zu

suchen.
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KUNDEN-BLUEPRINT 3: DER ,,CREATIVE RETREAT"“ GAST (FOKUS: FOKUS & SCHAFFEN)

* Woche 1 — Das Einrichten des Labors: Der Gast verwandelt das Arbeitszimmer in sein kreatives Studio. Monitore
werden aufgebaut, Notizen an die Wande geheftet, der Kaffeerhythmus definiert. Erste Schreib- und Denkphasen

wechseln sich ab mit inspirierenden Wanderungen im unmittelbaren Umland.

* Woche 2 — Der Zustand des ,,Deep Work* (Fluss-Phase): Volle Isolation. Keine E-Mails, keine sozialen Medien.
Der Gast schreibt tdglich zwischen 2.000 und 3.000 Worter des neuen Buchs oder entwickelt komplexe Software-

Architekturen. Das Haus fungiert als perfekter Resonanzraum ohne jede Stérung von auflen.

* Woche 3 — Das Uberwinden von Blockaden (Kreativer Input): Bei aufkommenden Blockaden nutzt der Gast die
Natur als Heilmittel: Eine ganztdgige Wanderung im Lough Key Forest Park und das Fotografieren an den einsamen

Seen von Roscommon liiften das Gehirn und brechen mentale Barrieren.

* Woche 4 — Finalisierung & Ernte: Das Manuskript wird fertiggestellt, Korrektur gelesen und digital an den Verlag
iibermittelt. Am vorletzten Tag feiert der Gast das fertige Werk bei einem exklusiven Abendessen in Westport. Er

verldsst Cross Residence mit einem handfesten, vollendeten Ergebnis.

KAPITEL 13: DAS INTEGRIERTE GOLF-KONZEPT

Golf ist fiir die kaufkréftigen Zielgruppen (Executives und Ruhestédndler) weit mehr als Zeitvertreib — es ist ein zentrales
Akquisitionsinstrument. Cross Residence bietet durch seine Lage Zugang zu einer perfekt abgestuften Golf-Infrastruktur.

Es werden mafRgeschneiderte "Golf Retreat Pakete" geschniirt:

* Die lokalen Platze (Alltagstraining): Ballaghaderreen, Ballyhaunis und Tubbercurry bieten hervorragende
Gelegenheiten, um innerhalb von 10 bis 30 Minuten Anfahrtszeit eine schnelle, unkomplizierte Runde in absolut

privater, stressfreier Club-Atmosphére zu spielen.

* Die regionalen Premium-Plitze (Herausforderung): Carrick-on-Shannon und Roscommon bieten anspruchsvolle

Meisterschaftspldtze im Parklandschaft-Stil, ideal fiir ausgedehnte sportliche Tagesausfliige.

* Das Weltklasse-Highlight: Der County Sligo Golf Club in Rosses Point. Ein internationaler Spitzen-Links-Platz,
der in ca. 70 Minuten erreichbar ist. Die Mdglichkeit, einen solchen weltberiihmten Platz im Rahmen eines

Langzeitaufenthalts mehrfach zu bespielen, ist ein massives Verkaufsargument im hochpreisigen Segment.

KAPITEL 14: DAS GENEALOGIE- & RELOCATION-KONZEPT

Insbesondere fiir den lukrativen Markt der US-Amerikaner mit irischer Abstammung (iiber 30 Millionen Biirger) ist die
Suche nach den eigenen Wurzeln eine hochemotionale Lebensaufgabe. Cross Residence bietet hierfiir eine strukturierte
Plattform. In enger Kooperation mit lokalen Historikern, Kirchenbuch-Archiven in Roscommon und Sligo sowie

professionellen Ahnenforschern wird dem Gast ein "Heritage Paket" angeboten.

Aus diesem emotionalen Erleben entsteht nicht selten der Wunsch, dauerhaft oder saisonal nach Irland zu ziehen. Hier

setzt die zweite Stufe des Modells an: Ein spezialisierter Relocation Service. Cross Residence fungiert dabei als
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komfortable "Basisstation auf Zeit", von der aus der Gast — betreut durch unser Netzwerk — Behordenkontakte kniipft,
steuerliche Rahmenbedingungen (z. B. irische Non-Dom-Regelungen) priift und gezielt Immobilienbesichtigungen
durchfihrt.

KAPITEL 15: DAS EXECUTIVE RETREAT PROGRAMM

Dieses dedizierte Programm richtet sich an die absolute wirtschaftliche Elite. Es wird als hochdiskreter, geschiitzter
Raum vermarktet. Die Residenz wird fiir dieses Programm mit modernster, abhorsicherer Kommunikationstechnologie,
verschliisselten Routern und absolutem Sichtschutz ausgestattet. Auf Wunsch wird die Anonymitat des Gastes komplett
gewahrt (Rechnungsstellung tiber Firmen oder Family Offices, anonymisierter Check-in). Der Fokus liegt auf "Strategie-
Wochen" fiir Einzelentscheider, die sich in einer kritischen Phase (M&A, Sanierung, Neuausrichtung) befinden und

maximale geistige Schérfe benétigen.

KAPITEL 16: DAS CREATIVE RETREAT PROGRAMM

Das Creative Retreat Programm wendet sich gezielt an den internationalen Kunst- und Wissenschaftsmarkt. Durch
gezielte Partnerschaften mit Verlagen, Universitdten, Literaturhdusern und Stipendien-Stiftungen wird Cross Residence
als der "ultimative Fokus-Kokon" etabliert. Zur Ausstattung dieses Programms gehoren eine umfangreiche
Préasenzbibliothek, grolziigige Whiteboards, ein erstklassiger, groSformatiger Arbeitsbildschirm und eine inspirierende,

minimalistische Raumgestaltung, die den Geist 6ffnet und jegliches visuelle Rauschen eliminiert.

KAPITEL 17: DAS SLOW IRELAND PROGRAMM

Im Gegensatz zu hektischen Rundreisen propagiert dieses Programm das Konzept des "Slow Travelling". Zielgruppe
sind Menschen, die nach einer tiefen Lebenszdsur (z. B. Pensionierung oder Verlust eines Angehorigen) eine Phase der
sanften Neuordnung suchen. Das Programm beinhaltet keine festen Termine, sondern handverlesene, wochentliche
Empfehlungen fiir stille Begegnungen mit der irischen Kultur: Private Treffen mit lokalen Handwerkern, exklusive
Einblicke in die traditionelle Musikszene abseits des Tourismus und gefiihrte, meditative Wanderungen durch einsame

Hochmoore.
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KAPITEL 18: HIGH-END SICHERHEIT & GEBAUDE-
AUTOMATISIERUNG

Um den hohen Sicherheitsbediirfnissen von Premium-Gésten gerecht zu werden und die Immobilie wéahrend temporéarer

Leerstandsphasen liickenlos zu schiitzen, wird eine kompromisslose Smart-Home-Infrastruktur installiert:

* Visuelle Sicherheit: Ring-Videotiirklingeln und hochauflésende, KI-gestiitzte Aullenkameras an allen strategischen
Zugangspunkten. Die Systeme sind Ende-zu-Ende verschliisselt und erlauben der Geschéftsfiihrung eine liickenlose

Ferniiberwachung.

* Prasenzsimulation: Intelligente, algorithmisch gesteuerte Lichtsysteme im Innen- und Auflenbereich simulieren zu

jedem Zeitpunkt ein bewohntes Haus, um Einbruchsrisiken im Vorfeld effektiv zu eliminieren.

* Substanzschutz (Frithwarnsystem): Installation ~ von digitalen Frostwdachtern, automatischen
Raumfeuchtigkeitsmessern sowie IoT-Wassersensoren in Kiiche und Bad. Bei einem plétzlichen Heizungsausfall,
drohendem Schimmelpilzrisiko oder einem mikroskopischen Wasserleck schldgt das System sofort via Push-

Nachricht beim Caretaker und der Geschéftsleitung Alarm, um teure Substanzschdden proaktiv zu verhindern.

KAPITEL 19: DIE REVENUE ARCHITECTURE & MONETARISIERUNG

Das Erlosmodell von Cross Residence ruht auf einer soliden, mehrstufigen Umsatz-Architektur, die weit {iber die reine

Ubernachtungspauschale eines klassischen Ferienhauses hinausgeht:

UMSATZSAULE INHALT & LEISTUNGSBESTANDTEILE MARGENPOTENZIAL
Core Revenue (Miete) Reine Bereitstellung der High-End-Residenz fir Hoch (Fixkosten-
2, 4 oder 6 Wochen (Basispreis: € 1.500 bis € Deckung)

5.000 je nach Dauer und Saison).

Premium Concierge Services Abrechnung von On-Demand-Dienstleistungen: Mittel (Service-Aufschlag)
Flughafentransfers, privater Einkaufsservice vor
Anreise, Buchung von Privatkochen.

Strategic Add-on Packages MaRgeschneiderte, hochpreisige Spezial-Pakete: Sehr hoch (Experten-
"Golf Premium", "Heritage & Genealogie" oder Premium)
"Executive Business Coaching".

Relocation Consulting Fees Strategische Beratung, Behdrden-Matching und Maximal (Consulting-
Immobilien-Vorabauswahl fir Gaste mit Satze)
dauerhafter Ansiedlungsabsicht.
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KAPITEL 20: DAS ERWEITERTE OKOSYSTEM

Ein fundamentaler strategischer Grundsatz lautet: Cross Residence ist kein isoliertes Renditeobjekt, sondern der vitale,
physische Nukleus und das prestigetrachtige Headquarter Thres gesamten, zukiinftigen Irland-Portfolios. Alle

geschéftlichen Aktivitdten der Final Resurrection Limited konvergieren in diesem Punkt:

Das Haus liefert die authentischen Geschichten, Bilder und Recherchen fiir das Ireland Journal. Es dient als exklusives,
ruhiges Labor fiir Independent Irish Research und ist gleichzeitig das greifbare Schaufenster fiir den Relocation
Service. Klienten, die iiber das Journal oder die Research-Sparte gewonnen werden, konvertieren zu Premium-
Langzeitgdsten im Haus. Géaste des Hauses wiederum transformieren sich zu hochklassigen Relocation-Klienten oder
nutzen die Struktur fiir diskrete, fortlaufende Executive Retreats. Das Projekt treibt somit aktiv die nachhaltige
Entwicklung des ldndlichen Raums Irlands (*Rural Ireland Development*) voran und positioniert Sie als

ernstzunehmenden, strategischen Akteur in der Region.

KAPITEL 21: DER 90-TAGE-UMSETZUNGSPLAN (OPERATIONAL
BLUEPRINT)

Nach dem rechtlichen Abschluss des Hauskaufs (Closing) wird das Projekt {iber einen straff getakteten 90-Tage-Plan

ohne operative Verzogerungen zur Marktreife gefiihrt:

TAG 1 BIS 30 — SUBSTANZSICHERUNG, TECHNIK & HUMAN RESOURCES

* Detaillierter Building Survey und sofortige Beauftragung lokaler Handwerker zur Behebung etwaiger technischer

Maingel an Dach, Heizung und Septic Tank.

* Rechtliche und vertragliche Bindung des Caretaker-Ehepaars inklusive praziser Einweisung in das wochentliche

Kontrollprotokoll.

* Installation der Starlink-Satelliten-Infrastruktur fiir garantiertes High-Speed-Internet sowie vollstandige Montage des

Smart-Home-Sicherheitssystems.

TAG 31 BIS 60 — INTERIEUR, VEREDELUNG & MARKEN-AURA

* Durchfithrung der industriellen, Spital-konformen Tiefenreinigung des gesamten Anwesens inklusive aller Polster,

Teppiche und Vorhange.

» Kompromissloser Austausch von minderwertigem Mobiliar. Aufbau des ergonomischen Master-Arbeitsplatzes

(Business-Drucker, Highend-Biirostuhl, Premium-Beleuchtung).

» Anschaffung der Luxus-Textil-Garnituren (3-facher Satz). Finalisierung des visuellen Brandings der Residenz

(Logos, Welcome-Mappen, Beschilderung).
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TAG 61 BIS 90 — DIGITALER GO-LIVE, VERTRIEB & PILOTPHASE

* Freischaltung der hochprofessionellen Website mit drei spezifischen Landing-Pages fiir die definierten

Kernzielgruppen (Executives, Slow Ireland, Creatives).

« Aktivierung gezielter B2B-Vertriebskandle: Direktansprache von Family Offices, Platzierung in exklusiven Autoren-

Netzwerken und Kooperationen mit kontinentaleuropéischen Premium-Golfclubs.

« Durchfiihrung einer 14-tigigen Pilotphase mit ausgewdhlten Testgésten zur rigorosen Uberpriifung aller operativen
Prozesse (Caretaker-Dienst, Concierge-Reaktionszeit, IT-Stabilitdt) und anschlieRender flieRender Ubergang in den

reguldren Premium-Buchungsbetrieb.

KAPITEL 22: DIE 5-JAHRES-VISION

In finf Jahren hat sich Cross Residence als feste, unumstofliche Institution fiir Premium-Retreats im Westen Irlands
etabliert. Das Projekt beweist nachhaltig, dass die radikale Abkehr vom Massentourismus hin zu absoluter Qualitét,
authentischer Einsamkeit und mafgeschneiderter Langzeitbetreuung wirtschaftlich hochprofitabel und substanziell

wertsteigernd ist.

Cross Residence wird zu diesem Zeitpunkt kein austauschbares Mietobjekt mehr sein, sondern eine geschiitzte, hoch
angesehene Marke — ein synonymer Begriff fiir mentale Klarheit, ungestorten kreativen Fokus und tiefgreifende
Regeneration. Sie ist der physische Beweis dafiir, dass in einer Welt, die immer lauter, schneller und digitaler wird, der

absolute Luxus der Zukunft in einem exklusiven Gut liegt: Der vollkommenen, ungestérten Ruhe im Herzen Irlands.
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